Plus loin, ensemble

Chef de produits HIF

HYPERU  SUPERU @exPress @ile

www.u-emploi.com

Animer et faire évoluer la politique commerciale de sa
catégorie de produits dans un objectif de développement
de chiffre d’affaires, de part de marché, de performance
tarifaire et de rentabilité.

Construire et proposer les stratégies sur ses catégories
de produits.

Négocier, formaliser et assurer le suivi des contrats avec
les fournisseurs.

En centrale d’achat régionale, assurer la mise en ceuvre des
accords commerciaux nationaux et définir le complément
d’assortiment régional.

Bac +2 a bac +4 commerce/marketing.

Solide expérience dans des fonctions achats et vente
en grande distribution.

Esprit d’analyse et de synthese.

Qualités relationnelles et disponibilité.

Qualités de négociation et sens du résultat.

Maitrise de I’'anglais indispensable sur certains produits.
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