
Mission 
Négocier pour assurer la performance achat 
des produits, en cohérence avec la stratégie 
commerciale de l’enseigne.
Contribuer à la construction de la marge 
des magasins par le biais de la négociation 
avec les fournisseurs.

Profil 
Bac +2 minimum en achat, négociation 
avec expérience de 2 ans au minimum.
Rigueur et disponibilité.
Qualités relationnelles et curiosité.
Qualités de négociation et sens du résultat.
Pugnacité.

Frédéric
Système U Centrale nationale

”

         Mon métier

         consiste à négocier

             les conditions

         d’achat des

produits auprès des industriels

afin de défendre les intérêts

des magasins et de proposer

des conditions attractives 

à nos clients. Cela nécessite 

d’être rigoureux et 

d’aimer les contacts. 

“

“Négocier au mieux 

pour le consommateur”

Acheteur H/F

www.u-emploi.com


